Da liegt der Hase im Piefier!

IH-Héndler: Um dieses Zeichen geht es, das hat schon
manchem viel Geld gespart!

Landwirt: Ich weiB, du meinst das IH-Zeichen, das nur
Original-Ersagteile der Harvester Company tragen.
In der lesten Emte ersparte mir ein solches Teil
800 D-Mark!

IH-Héndler: Wieso 8007

Landwirt: Ich hatte doch wiihrend der Emte Pech, und
hiittest du damals das Teil nicht auf Lager gehabt,
hiitte ich meine Ernte nicht rechtzeitig hereinge-
bracht und mindestens 800 Mark eingebifit.

IH-Hindler: Da hast du wirklich Glock gehabt. Sollte

dir aber wieder mal so etwas passieren, kann ich
dir sicher auch helfen.

Moral der

Ich habe immergenfgend Original-Ersatteile auf La-
ger. Nur sollten mich die Bavern auch besser un-
terstiigen!

Landwirt: Wie meinst du das?

IH-Hiindler: Ich meine, alle sollten sich mal daran ge-
withnen, ihre Maschinen in den ruhigen Monaten,
am besten im Winter, zur Reparatur zu bringen.
Da haben wir geniigend Zeit und Ruhe zur griind-
lichen Reparatur. Und unser Ersaiteillager kinnen
wir dann rechtzeitig ergiinzen.

Landwirt: Schiin, morgen sollst du meinen McCORMICK-
Binder in der Werkstatt haben! Aber nimm fir
mich nur die richtigen Ersatteile, ich meine Origi-
nal IH-Ersateile von McCORMICK!

IH-Hiindler: Das ist selbstverstiindlich. Fiir meine Kun-
den ist das Beste gerade gut genug!

Geschichte

So oder #hnlich kann sich jeden Tag ein Gespriich abspielen. Denken
Sie daher daran, Ihr Lager in Original-Ersasteilen ausreichend zu erginzen.

* Und unterstisen Sie in Ihrem Interesse unsere stindigen Bemilhungen, die

Landwirte dahin zu bringen, dafi sie ihre Maschinen rechizeitig und nur
mit Original-Ersafjteilen reparieren lassen!
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Oktoberfest und Zentrallandwirtschaftsfest

in Miinchen. Wir bringen in diesem Heft einen mehrseitigen Bildbericht.




DIREKTOR ). K. LUDWIG T

Wie viele unserer Kunden schon wissen, ist der langjahrige Leiter unseres Verkaufes,
Herr Direktor J. K. Ludwig, am 3. Oktober 1951 nach schwerem Leiden im Alter
von 63 Jahren verschieden.

Herr Ludwig hat 47 Johre seines Lebens unserem Unternehmen und der Arbeit far
die deutsche Landwirtschaft gewidmet. Schon vor dem ersten Weltkrieg war er, nach
vorausgegangener Lehre und Birotatigkeit, fir uns als Reisevertreter tatig. 1927 wurde
der Verstorbene zweiter Direktor unserer Filiale Berlin und im Jahre 1929 dbernahm
er, seinen Fahigkeiten und Kenntnissen entsprechend, die Leitung der neuen Filiale
Leipzig. 1935 kehrte Herr Ludwig in die Reichshauptstadt als erster Direktor der
dortigen Verkaufsniederlassung zuriick. Im Verlaufe des zweiten Weltkrieges wurde ihm

die Gesamtleitung unserer deutschen Verkaufsorganisation ibertragen, aie er bis zu
seinem Tode inne hatte.

Das ist in kurzen, nichternen Worten der Werdegang eines verdienstvollen Mannes,
der sich nicht nur im eigenen Unternehmen, sondern in weiten Kreisen der Land-
maschinenindustrie und des Handels, der Forschung und der Landwirtschaft héchster
Achtung und allgemeiner Beliebtheit erfreuen konnte. Durch seine hilfsbereite, humor-
volle Art hat sich der Verstorbene viele persénliche Freunde erworben. Seine Erfah-
rungen und Fachkenntnisse, sein Organisations- und Verhandlungstalent leisteten nicht
nur uns unschétzbare Dienste, sondern machten ihn zu einer markanten Personlidhkeit
der deutschen Landtechnik.

Wenn wir auch um die Schwere seines Leidens seit dem Sommer dieses ]ahres
wufsten, so hat uns sein Tod doch schwer getroffen. Mit uns trauern um den Verstor-
benen zahlreiche Freunde.
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Wohl niemand wird aul den Gedanken kommen, daf
unser DF-Motor auch mit einer Kurbelwelle laufen konnte,
die fiir einen anderen Motorentyp oder sogar fiir ein
fremdes Fabrikat vorgesehen ist.
Leider wird aber die gleiche Selbstverstiindlichkeit bei
einem so wichtigen Faktor wie dem Motorendl nicht
allgemein erhannt. Dabei ist fir einen einwandireien
Betrich das richtige Ol genau so wichtig wie die
richtige Kurbelwelle.
Da hat einer einen guten Freund, dem er gefillig sein
will oder von dem er Ol einige Plennige billiger kaulen
kann - und schon wird ein falsches Ol gefahren. Selbst
die Versicherung des _guten Beraters®, es handele sich
bei seinem Ol um etwas besonders Gutes, ist im allge-
meinen sehr mit Vorsicht aulzufassen
Wir brauchen fir unseren DF-Motor kein ,besonders
gutes O1®, wir brauchen das richtige Oll
Die einzige Sicherheit liegt hier in der strikten Einhal-
tung unserer Vorschriften im Handbuch fiir den Schlep-
perfahrer.
Bekanntlich geben wir folgende Olvorschrifi fiir die Ver-
wendung in unserem DF-Motor heraus:
Es eignet sich als
Motorenil im Sommer und Winter:
SAE 20 HD-MOTOROL
der Deutschen Shell A. G,
oder der Deutschen Vacuum Ol A.G.
oder der Esso A.G
oder der Kohlenwerkstofl A. Q.
Gruppe Benzin Benzol-Vertrieb (BV)
oder der BP .Olex" Deutsche Benzin
und Petroleum G.m.b. H.
oder der  Nitag* Deutsche Treibstoff A G.
oder der Deutschen Gasolin A. G,

Mann achte darauf, daB verschiedene
Marken niclit gemischt werden kinnen,
Wir warnen dringend vor minder-
wertigen Olen!

Weshalb ist nun dieses Ol das richtige?

SAE 20 bezeichnet eine bestimmte Klasse der Diinn-
flissigkeit. Wir haben ein verhilinismibBig diinnes Ol
erprobt und filr richtig befunden.

Weshalb verwendet man im modemen Dieselmotor
diinnes 01?7

Man mub sich vor allem von der veralteten Vorstellung
befreien, daB ein besonders hoher Oldruck gut ist. Der
angezeigte Oldruck dient nimlich nur dem Transport
des Ols, nicht etwa als tragende Kraft des Schmierfilms.
Oder sind Sie der Uberzeugung, dabl ein Mensch mit
besonders hohem Blutdruck besonders gesund ist?

Ein diinnes Ol kann alle Schmieraufgaben - schnelles
Aufbauen eines Schmierfilms, gute Wirmeabfuhr, Schuts
gegen Korrosion - besser l8sen als ein zihflissiges.
Weiterhin spezifizieren wir ein HD-01.

Diese Bezeichnung ist eine Abkiirzung des amerikani-
schen Ausdrucks ,Heavy Duty® und meint etwa ,For
schwere Beanspruchung®.

-

Die HD-Ole unterscheiden sich von den gewdhnlichen
Olen durch chemische Zusétze, die lfolgendes bewirken:

Die Bildung von Harz und Asphalt im Ol wird
vermieden; ein Verkleben der Kolbenringe,
Ventile usw. wird dadurch verhindert.

Rufi und Olkohle setzen sich nicht fest, kleine
Schmutzteilchen werden in Schwebe gehalten,
kinnen sich nicht zu grifleren Brodken zusammen-
setzen und so keinen Schaden mehr anrichten.
Der schiidliche Schwefelgehalt der Dieselkraft-
stoffe wird neutralisiert,

Das sind nur einige der wichtigsten Aulgaben, die durch
HD-Ole besonders gut geldst werden. Es ist immer
wieder erstaunlich, wie sauber ein Dieselmotor, der mit
HD-Olen gefahren wurde, innen aussieht.

Freilich, das Ol selbst sieht schon nach ganz kurzer Zeit
pechschwarz aus; man kann also nicht mehr, wie frither,
an der Farbe des Ols sehen, ob es noch gut ist oder
nicht, man muf sich auch beim Olwechsel nach der
Vorschrift richten und diesen alle 100 — 120 Stunden
durchitthren.

Zum Schlubl noch:

Die von uns empfohlenen Marken sind nicht deshalb in
unserer Empfehlung erwiihni, weil andere Ole schlech-
ter sind, sondern diese Ole sind von uns gepriift und
fiir geeignet befunden worden, so daB nur bei ihrer
Verwendung die Garantie einer einwandfreien Arbeit
des Motors besteht.

Bitte, beachten Sie diese Hinweise, Ihr DF-Motor wird
es lhnen danken!

Xft-’//r vermerteen!

Sendungen an die IH-Fabrik Neuss

Es liegt Veranlassung vor, auf die Notiz im ,Informati-
onsdienst* Nr. 14, Seite 100, erneut hinzuweisen. Diese
Mitteilung hatte folgenden Wortlaut:

Jn lester Zeit richten unsere Kunden manchmal
Sendungen unmittelbar an die Fabrik in Neuss, ohne

dazu von der indigen Verkauf £
aufgefordert zu sein,

Wir bitten, solche Send im allg: inen an
die in Frage k de IH-Verkaufsniederl B

vorzunehmen und auch den Schriftwechsel nur mil
unseren Verkaufshiusern zu fhren.
Reparatur-Auftriige werden von unserem Werk und
den IH-Verkaufshiusern nicht angenommen. Alle
Maschinenbesiter werden gebeten, Reparaturen nur
durch die Fachwerkstitten durchifthren zu lassen,
die entsprechend eingerichtet und mit gutsoriier-
tem Bestand an Original-TH-Ersateilen versehen
sind.®

Kanftig werden wir Sendungen an unsere Fabrik in
Neuss, die ohne vorherige Vereinbarung mit uns erfol-
gen, an den Absender zuriickgehen lassen.
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fiir Ihr Frsatzteilgeschiift

In der Eilausgabe 16 A des ,Informationsdienst* haben
wir erwiihnt, daf die Bindertuchpreise nicht erhOht
werden. Eine genaue Priliung der Preise [iir Binderti-
cher, komplett idebalken und Messerriicken hat
jedoch ergeben, daB neue Grundpreise erforderlich ge-
worden sind, auf die der Aufschlag von 20% hi
rechnen ist.

Wir fithren nachstehend diese neuen Bruttopreise auf
und bitten unsere Kunden. die in der Ersatzteil-Preisliste
Nr. 51 fiir En Dii und Kultur-

geridte enthalt Preise at ind ;-

Schneidebalken mit je 2 Messern

Normalschnitt mit Reibungsplatten

DM
M 19475, M 19476 3y 13150
D 3310, M 19375, M 29643 4 153.50
D 2874, D 3454, M 19341, M 29642 47/, 163.50
M 19342, M 29644 5 177.—

Normalschnitt mit Reinigungsplatten
und Tempergulifingern M 9333

M20339 T, M 20340 T 31 16825
M20337T, M 20338 T 4 186,75
M 29289 T, M 20290 T 4y 200—
M 29396 T - 21250

Normal-, Mittel- und Tiefschnitt

mit Reinigungsplatten u. Stahlfingern

DB 19101, DB 19103, MB 19176,

MB 19205, M 29093, M 29004,

M 29099, M 20100, M 20340 3y  180.—
DB 19089, DB 19094, DB 19097,

MB 19177, MB 19195, M 29095,

M 20096, M 29101, M 29102,

M 29338 4 197.50
DB 19087, DB 19006, MB 19178,

MB 19193, M 20097, M 20098,

M 20103, M 20104, M 20289,

M 29200 4'fy' 20850

M 20557 for Pferdemiiher
(nur Mittelschnitt) 5 231.—

M 29396, M 29528 tir Zapfw.-Méher 5 283.50
MB 19221, M 29524 filr Zapiw.-Miher 6' 33350

Bindertiicher Baosswrolle
Leichibinder Bindemfiher
HA u. 7-L
DM DM
Oberes Elevatortuch B 65,
H 4382 7425

Unteres Elevatortuch B 66,
B 835, H 2021 T8.35

Oberes Elevatortuch B 23864 66—
Unteres Elevatortuch B 23865 67.50

Plattlormtuch 5 B 466,
H2017 B86.75 86.75
- 6 B 467,
H 2018 104.25
T B 468 120.—
8 B 469 137.50
Cummitiicher
fiir Zapiwellenbinder
oM
Oberes Elevatortuch B 14052 119.35
Unteres Elevatortuch B 14051 15—
Plattformtuch 6 B 14079 158.50
=3 T B 14050 184.25
. 8 B 14053 21—

Messerriicken

JA 1504, MASTO A, MA 1020 A 3'y" 315
JA 1505, MA 578 A, MA 1030 A 1 33
DA 2360, MAS36 A, MA 1032 A 4", 360
B 1005 A, CA 1241, DA 2361,
H 1919, L 278 A, MA537T A 5 420
Blﬂﬂﬂﬁ. H 1920, MA 537 B,

M 19225 A & 480
B 1007 A T 5.60
B 1008 A g 6.60

Gleichzeitig geben wir einige Preisinderungen for Trak-
torteile mit der Bitte bek die Ersatzteil-P:
T 51 zu berichtigen:

26558 D DM 120.—

31204 DX 20—

Hinzuzufdgen :
34827 D DM 22— Satz Motordichtungen

AuBerst zufrieden . . . .

Ich bestitige lhnen hierdurch gern, dafi ich mit dem
von Ihnen im zeitigen Frihjahr dieses Jahres gelieferten
DF - Umbau - Dieselmotor duperst zufrieden bin. Ich
habe dem Motor schwerste Arbeit zugemutet und bin
in etwa 600 Stunden Arbeit noch nicht einmal enttiuscht
worden. Die Maschine springt einwandfrei an, verbrennt
normales Dieseldl vollig rauch- und geruchfrei, der Ver-
brauch ist erstaunlich gering. Bei leichterer Arbeit fihrt
der Schlepper mit einer Tankfillluug bis zu 3/, Tagen,
und bei schwerster Arbeit reicht er mindestens 17 Stun-
den ohne vollige Entleerung.

126

Ich habe mich deshall chli i zweiten
FS-Vergaser-Schlepper aus dem Baujahr 1936, ebenso
wie meine zwel Mahdrescher gleichfalls mit Threm neuen
DF Diesel-Motor auszuriisten.

Ich kann diesen Motor genau wie lhre anderen Maschi-
nen empfehlen.

gez. Georg Braun

Gut Braun, Langenerling, den 22. 6. 51.

aus unseremns / Kundenkreis

Herzlichen Gliickwunsch

Am 17. Oktober d. J. hat HERR JAKOB WAGNER, Land-
maschinenhfindler in HOFHEIM /| MAINFR., seinen 83. Ge-
burtstag gefeiert. Wir konnten ihm zu diesem hohen
Festtage unsere herzlichsten Glockwinsche darbringen
und dabei aul eine nahezu 65jihrige gute Geschiftsver-
bindung zurlckblicken.

Die Firma Wagner, Hofheim, ist es gewesen, die im Jahre
1887 im dortigen Bezirk die ersten 3 IHC-Maschinen ver-
kauft und sich seither mit besten Kriften fir den Vertrieb
unserer Erzeugnisse eingesest hat. Herr Jakob Wagner
hat sich dabei dank seiner personlichen TOchtigkeit und
Umsicht den Ruf eines gezeichneten Fach er-
worben und seiner Firma einen ausgedehnten Kreis
treuer Kunden gesichert.

Durch einen tragischen Ungliicksfall verstarb am
13. Oktober 1951 in Ausiibung seines Berufes

HERR FRITZ GROSS

der Sohn unseres langjihrigen Kunden Herm
Konrad Gross und Mitinhaber der gleichnamigen
Firma in Brilon.

Wir sprechen unserem geschitzten Kunden zu
diesem schweren Verlust die herzlichste Anteil-
nahme aus.

Hundert Jahre Engelb. Tollmann, Ziilpich

Dafl ein Landmaschinenhfindler sein hundertjithriges
Geschaitsjubildum feiert, ist wahrlich noch ein seltenes
Ereignis. Wenn es sich dazu um einen unserer Kunden
handelt, der uns seit 50 Jahren die Treue hilt, so ge-
denken auch wir eines solchen Tages mit Befriedigung
und Freude.

Der Sohn des Griinders, Herr Engelbert Tollmann, ver-
grisBerte das Geschift bereits um die Jahrhundertwende
zu einem angesehenen, gut eingerichteten Betrieb. Leider
ist sein Nachfolger, der Enkel des Grinders, Herr Fri
Tollmann, am 16, Mirz dieses Jahres aus dem Leben
geschieden und konnte daher an der Jubiliumsieier am
15. Sef ber nicht teilneh Seine Gattin filhrt aber
sein und seiner Vorfahren Werk umsichtig und erfolgreich
weiter. Unsere herzlichsten Wiinsche gelten ihr und ihrer
Arbeit.

Seit 50 Jahren IH-Kunde

Seit mehr als 50 Jahren steht die schon Iange vor der

WOLTERS & GI[.T.IhS in KALKAR mit uns in angenehm-
ster Geschiiftsverbindung. Wir freuen uns, diese Tatsache

auch einmal an dieser Stelle wiirdigen zu kinnen und
wilnschen diesem treuven Kunden auch fiir die Zukunft
Glock und Erfolg. Dem Mitinhaber, Herrn Wilhelm Wol-
ters, der kilrzlich seine Silberhochzeit feierte, gelten aus
diesem Anlafi unsere besonderen Winsche.

allerlei Haag

Postwurfwerbung

Eine unserer Niederlassungen hat bei den von den IH-

Hindlern ihres Gebietes unter B bun-

ten Faltblitter durchgefihrten Poslwnﬂwerbung eine

Erfolgskontrolle veranlaBt. Die Auswertung dieser Kon-

trolle ergibt folgendes Bild:

100% aller beteiligten IH-Hindler waren mit der Ver-
teilung der Faltbldtter zufrieden,

100% konnten feststellen, daf simtliche Landwirte in
den aufgegel Ortschaf mit je einem Fait-
blatt bedient worden sind,

80% waren mit dem Erfolg der Postwuriwerbung zu-
frieden,

50% haben auf die durchgefithrie Postwurfwerbung
hin Anfragen oder sogar Auftriige erhalten,

B0 % beabsichtigen diese Werbung spiter einmal zu
wiederholen.

Ein findiger Kopf im MiOnchener Geblet hat seinen IH-Gespann-
uPaIrllﬁhrr motorisiert und mit Hille des Vorderwagens lenkbar
Heine I - aber originell!

Aus dem Inhalt dieses Heftes:
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Wenn einem Volksfest von der Bevilkerung 140 Jahre
lang die Trewe gehalten wird, dann ist es ein guter
alter Brauch geworden. Dies kann mit gutem Recht vom
Miinchener Oktoberfest gesagt werden, denn nur in
Kriegs- und Notzeiten hat das Volk auf seine ,Wies'n*
- wie es von den Einheimischen genannt wird - schweren
Herzens verzichtet, um dann jeweils nach Besserung
der Verhiltnisse das Versiumte um so kridftiger nach-
zuholen.

So hat dieses grofite deutsche Volksfest, das alljdhrlich
Ende September in der bayerischen Landeshauptstadt
zu FiiBen der Bavaria gefeiert wird, noch nie zuvor einen
solchen Massenbesuch aus Nah und Fern erlebt, wie 1951,
Es wilre milfig, untersuchen zu wollen, wieviele Besu-
cher wegen des in diesem Jahre wieder gleichzeitig
damit abgehaltenen Bayerischen Zentrallandwirtschafts-
festes anf die ,Wies'n* gegangen sind, und wieviele
umgekehrt wegen des Oktoberfestes auch das Zentral-
landwirtschaftsfest besucht haben, denn allzusehr sind
beide schon zu einer Einheit verschmolzen. Das Erireu-
liche dabel ist, daB auch die StadtbevOlkerung fiir _ihr*
Z llandwirtschaftsiest Interesse zeigt und so an die
Probleme herangefithrt wird, mit denen sich heute die
Landwirtschaft beschiftigen mubB. Freilich, den prakti-
schen Gebrauchswert der a tell landwirtschaftli-
chen Maschinen konnten am besten die Bauern selbst
ermessen, und sie haben sich auch bei dieser Gelegen-
heit wieder besonders fiir die IH-Erzeugnisse interessiert,
die auf dem schmucken Ausstellungsstand der Firma
GRUBER & MAYR, MUNCHEN-LANDSHAM, ge-
zeigt wurden. Selbstverstiindlich standen hierbei die
FARMALL-Dieselschlepper im Mittelpunkt, und neben
der nun schon viele zufriedene Besiger zihlenden Type DF,
die in Milnchen auch mit Hydraulik und Anbaupflug sowie
seitlichem Mihbalken gezeigt wurde, war es der 18 PS
FARMALL-Dieselschlepper, der stirkste Beachtung fand.
Es ist wohl nicht zuviel behauptet, daB dieser Type in
der Klasse der Bauernschlepper noch eine gewichtige
Rolle zufallen wird, Leider wird sich ihre Serienfabri-
kation infoige der ungemein schwierigen Rohstolflage
verzigermn.
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C)

Q)

"

Auch der Rundiunk kam aul den Stand der Firma
Gruber & Mayr, um liber die ansgestellten IH-Maschi-

nen zu beridiien. Der Reporter im Gal-rrld: mit Hermn
Muyr (Mitie) und Herrn Jirs von der IH-Niederlassung
Miinchen {vorn). ——

| GRUBERAMAYR |

MUNCHEN-LANDSHAM

Der ElnnanP zu dem snuberen und rmiunﬁrh-ull—n

Stand des IH-Verireters, der Firma Gruber & Mayr,
Minchen- anixhnm In der Mitte aui dem Podest der
18 PS5 FARMA

Das Interesse der Besucher des Standes fiir die ge-
zeigten IH-Erzeugnisse war grofl. =
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Monteur LOdtke von der IH-Niederlnssung Milnchen gibt sachver-

stindige Auskiinite.

Viele Besucher umlagerten stets die im Betrieb
gezeigte zweireihige McCORMICK - International
Kartoffellegemaschine mit Fehlstellenausgleich so-
wie den Griinfutterlader (die Ausstellungsmaschine
wurde an das Bayerische Staatsgut Grub verkauft),
denn beide Maschinen bedeuten fir den landwirt-
schaftlichen Betrieb eine ganz erhebliche Arbeits-
vereinfachung. Auch der Stalldiingerstreuer sowie
die Anhiinge- und Anbaupfliige wurden neben den
bekannten IH-Erzeugnissen aus dem Neusser Werk,
unter denen der Gespanngrasméher Type D-10 mit
neuartigem Getriebe eine Neukonstruktion dar-
stellt, stark beachtet. So kann wohl gesagt werden,
dab die Besucher des Bayerischen Zentrallandwirt-
schaftsfestes mit vielen neuen Anregungen nach
Hause gegangen sind.
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Wie funktioniert das eigentlich? - war die Frage vieler Besucher an
der McCORMICK-International Kartotfellegemaschine.

GRUBEK

Hier wird der Streumechanismus des McCORMICK - International
Diingerstreuers erkifirt.

McCORMICK FARMALL-Schlepper passieren die Tribline im groBfen
Vorflihrring.

Diese schweren IH-Raupenschlepper helfen bei
der ErschlieBung neuer Erzminen in unwegsamen
Gebieten Labradors, zu denen bisher weder Strafien
noch Bahnen fithren.

unter dem Zeichen

Zu ihren Einsaorten in unweg-
samen arktischen Gebieten wur-
den IH-Raupenschlepper des
Typs TD-14A als ,Luftfracht*
belbrdert. Die hierfir benGtigten
miichtigen Flugzeuge wurden
von der US-Luftwaffe geliehen.

——

Dieses Bild zeigt IH-Raupenschlepper des gleichen
Typs beim Bau eines grofien Wasserreservoirs im
Staate Alabama.

131



B Niitzliche Anzeigen-Vorschlige

aus unserer Maternserie 1952

Es ist Zeit!

Bringen Sie lhre Maschinen

Wie in den vergangenen Jahren, so haben wir auch zur bevorstehenden neuven
Verkaufssaison wirksame Kleinanzeigen Hir unsere IH-Handler ausgearbeitet,
von denen wir Matern kostenlos zur Verflgung stellen; nach vorheriger
Vereinbarung beteiligen wir uns auch weiterhin mit 50% an den Kosten

jetzt zur Reparatur -

dieser Anzeigen,

Es mag unter den heutigen Verhdltnissen, angesichts der so schwierigen Roh-
stofflage und der beschrinkten LiefermoOglichkeiten, oft @berllissig erscheinen,
sich noch durch Anzeigenwerbung um Kunden zu bemilhen, doch die Vergan-
genheit hat bewiesen, daB eine solche Pilege der guten Beziehungen spilter
m ihre Friichte trdgt. Und wir hoffen ja alle, daB die gegenwirtigen Material-
schwierigkeiten in absehbarer Zeit ilberwunden werden kinnen!

MECORMICK - INTERNATIONAL
NECTRETCHE Heute bringen wir an dieser Stelle nur einige Vorschldge. Unsere Reisevertreter

= geben lhnen iber die gesamte Maternserie gern jede gewinschte Auskunit.
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Public relations —
ihre Bedeutung fiir den Landmaschinenhéndler.

Uberall lesen und hiiren wir heute von public rela-
tions, aber mancher ist sich (iber die wahre Bedeutung
dieses aus Amerika libernommenen Begrifies noch nicht
klar.

Was sina eigentlich public relations, die in den
USA eine so ungeheure Bedeutung gewonnen haben
und fiir deren Pflege man auch in Deutschland in zu-
nehimendem Mafie Geldmittel aufiwendet?

Bei den public relations handelt es sich, kurz und
einfach ausgedriickt, darum, den Ruf und das Ansehen
eines Geschiiftsunternehmens in der Offentlichkeit und
im Kreis der Mitarbeiter zu stien und nach Mbdglich-
keit zu verbessern. Public relations zu betreiben
bedeutet fir ein Geschift, durch allgemeine Aufkldrung
des Publikums und der Belegschaft iiber die Bedeutung,
die Arbeit und die Geschéftspolitik des Unternehmens
eine jhm giinstige Atmosphiire — die Amerikaner spre-
chen von goodwill (guten Willen) zu schaffen, Die
public relations sind keiner auf Umsaty oder Verkauf
gerichteten Werbung gleichzusefen. In der Werbung gibt
ein Unternehmen bekannt, was es an Leistungen und
Waren anzubieten hat Wie die Allgemeinheit, die
Kunden, die Mitarbeiter, kurz alle, aul deren guten Wil-
len ein Geschilftsmann angewiesen ist, iiber das Geschift
und seinen Inhaber denken, das hiingt von den public
relations ab. Mann kann public relations also
auch als ,Werbung um Offentliches Vertrauen® bezeich-
nen.

Sind nun public relations nur f0r Groflunternehmen
wichtig? Keineswegs! Der mittlere oder kleinere Ge-
schiiftsmann bedarf ihrer genau so, nur pflegt er sie
meistens nicht planmifig und nist nicht alle Chancen,
die sich ihm tagtiglich bieten.

Fiir einen Unternehmer, dessen Geschéfisbereich lokal
begrenzt ist — nehmen wir als Beispiel einen Landma-
schinenhfindler, zu dessen Verkaufsbezirk einige Land-
gemeinden gehiiren — ist eine stindige, gute Verbindung
zur Lokalpresse unerlifilich. Man mubB den Redakteuren
Gelegenheit geben, sich ihr eigenes Urteil dber die Per-

sinlichkeit, das Geschéitsgebaren und die Leistungen des
or igen Landmaschinenhfindlers zu bilden. Das
Eintreffen einer Ladung never Maschinen, Vorfithrungen
von Neukonstruktionen, die Erweiterung des Kunden-
dienstes, Modemisierung des Ersalsteillagers, der Ansturm
der Bauern zur Werkstatt zum Erntebeginn, die Mbglich-
keit, die ruhigen Wintermonate fiir sorgfiiltige Maschinen-
iiberholung das alles sind z. B. Themen,
fiir die man die Lokalpresse interessieren sollte. Der
planmifige Ausbau guter Beziehungen zu Schulen, Ver-
einen und Organisationen gehtrt ebenfalls hierher. Wa-
rum sollte man nicht hin und wieder fior Lehrer und
Scholer einen Lichtbildervortrag oder eine Vorfiihrung
neuer Maschinen arrangieren? Kinder von heute sind
Kunden von morgen! Und wie wiire es, wenn Sie mal
filr die Mitglieder eines Vereins, der in Ihrem Verkaufs-
gebiet eine Rolle spielt, eine Filmvorfithrung veranstalten
oder die Familien Ihrer Kunden zu einem netten Unter-
haltungsabend einladen wiirden? Viele Tausende von
Landmaschinenhfindlern in den USA veranstalten Jahr
fiir Jahr solche Familienabende — man nennt sie dort
family parties — auf die sich Jung und Alt lange
freuen.

Notwendig ist es, sich dariiber klar zu werden, wer zu
den fiir das Geschift am wichtigsten erscheinenden Krei-
sen gehort, und bei diesen milssen die Bem{thungen in
erter Linie anseien. Wer einmal in Ruhe und systema-
tisch darliber nachdenkt, findet zahlreiche ungenutjte
Moglichkeiten fiir public relations.

Man hat also heute erkannt, daB es nicht gentgt, die
herkdmmliche Verkaufswerbung zu betreiben, sondern
daB es daneben gilt, die menschlichen und persdnlichen
Beziehungen zu allen Kreisen planmabig zu pilegen,
deren Meinung fiir ein Geschiiftsunternehmen und seine
Weiterentwicklung direkt oder indirekt, in der Gegen-
wart oder zukilnftig irgend eine Bedeutung haben kann.
Von diesen Erkenntnissen ist niemand, der dem zuneh-
menden Konkurrenzkampf gewachsen sein will, ausge-
nommen.
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