Frostgefahr!
Wie schiige ich den Schlepper?

Wir bringen unserer Kundschaft die Anweisungen
in' Erinnerung, die wir schon frither bei Eintreten
der kalten Jahreszeit gaben und deren Beachtung
zweifellos manchenBesiter eines McCormick-Deering-
Schleppers vor Schaden bewahrt hat:

1. Bei jeder AuBerbetriebseung des Schleppers
stets das Kiithlwasser ablassen, moglichst, solange
der Motor noch warm ist.

2. Vor Inbetriebnahme Wasser wieder auffiillen!
Vorsicht bei kalter Maschine ; am besten warmes
Wasser verwenden, da kaltes Wasser festfrieren
kann, ehe der Motor warm wird.

3. Vor Anwerfen des Motors den Kiihlervorhang
schlieBen, bis die normale Arbeitstemperatur er-
reicht ist; dann den Kiihlervorhang nach Bedari
regulieren. Dadurch wird auch Oelverdilnnung
im Kurbelgehéuse verhiitet.

4. Sofern sich bei niedrigen Temperaturen ein Ge-
rausch im Getriebe bemerkbar machen sollte,
empliehlt es sich, das Getriebedl durch Hinzu-
giefen von ca. 5 Liter Motorendl zu verdiinnen.

5. Im Luitfilter bei kaltem Wetter stets stark ver-
diinntes Oel verwenden.

6. Die Betriebsvorschrift fiir die Behandlung des
Schleppers in kalter Jahreszeit nochmals sorg-
filtig lesen.

Der FARMALL

Auszug aus dem Zeugnis vom 28. Oktober 1949:

Mit der Leistung des Anfang August 1948 gekauften
Schleppers bin ich bisher sehr zulrieden. Allerdings wird
die Maschine auch besonders gut von mir gepflegt, und
jede geringiiigige UnregelmaBigkeit derselben vom
Schlepperfithrer in eigener Werkstatt solort und soweit
wie moglich beseitigt. Dadurch ist der Schlepper bis-
her fast keine Arbeitsstunde ausgefallen. Ich vertrete
die Ansicht, daB der McCormick-Deering-Schlepper fir
kleine und mittlere, aber auch fiir grofiere Betriebe allen
anderen Schleppertypen gegeniiber der beste und ge-
eigneteste Schlepper ist.

Die Zugkrait des McCormick-Deering-Schleppers ist be-
sonders gut. lch versehe z. B. das schwerste Marschland
unter Verwendung eines Zweischarpfluges mit einer
tiefen Winterfurche im zweiten Gang. Das ist eine her-
vorragende Leistung!

Fiir McCormick - Deering - Maschinen
nur Original - IH - Ersatzteile aus den
Neusser Werken verwenden . . . . . .

dann bleiben die Maschinen,, Original“

M CORMICK-DEERING

INTERNATIONAL HARVESTER COMPANY M.B.H.
BERLIN-HAMBURG-MUNCHEN-NE USS AM RHEIN

Diese Anzeige erschien mit wechselnden Texten in der landw. Fachpresse.

in der Bewidhrung

Viele Landwirte der hiesigen Umgegend, die den Ein-
say eines Schleppers in meinem Betriebe wegen der
schwierigen Bodenverhiltnisse seinerzeit sehr kritisch
beurteilten, missen heute auch zugeben, daf der
McCormick-Deering-Schlepper der Schlepper ist.

Herr i . von der Landwirischaftskammer in . . . . .
besuchte mich kiirzlich mit mehreren Landwirten, die
griffere Giiter besien oder verwalten. Ganz abgesehen
davon, daB alle Herren die besondere ZweckmiBigkeit
und Einsatfihigkeit des McCormick-Deering-Schleppers
bewunderten gegeniiber anderen Schleppertypen, die
in ihren Betrieben arbeiten, wurde von allen Herren,
besonders aber auch von Hermn ... .. , erstaunt der
sparsame Betriebsstoff- und Reparaturverbrauch zur
Kenntnis genommen.

gez.: Anton-Giinther Meiners
(23) Striickhausen/Oldbg.
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Ausgabe 3

Es ist uns eine besondere Freude, unserer Héandlerkundschaft heute die 3. Aus-
gabe des ,McCormick-Deering-Informationsdienst” vorlegen zu kénnen, haben
wir doch Gelegenheit, dieses neu geschaffene Bindeglied zu unseren Geschafts-
freunden erstmalig zum Mittler aufrichtiger und herzlicher Grife und Wiinsche
anléglich des Weihnachtsfestes und der bevorstehenden Jahreswende zu machen.
Wenn wir auf das zu Ende gehende Jahr zuriickblicken, so kénnen wir befriedigt
feststellen, daf unsere Erwartungen, die wirzu seinem Beginn hegten, nicht enttéuscht
worden sind. Die Neusser IH-Werke arbeiten wieder auf vollen Touren, der Ver-
kauf fir die neue Saison hat sich gut angelassen. Dafs es jetzt wieder zu ver-
kaufen gilt, ist uns gerade recht. Als Verteiler konnten sich Harvester-Leute,
die im scharfen Wettbewerb herangewachsen sind, niemals wohlfihlen. Der frische
Wind, der sich auch im Landmaschinengeschdft deutlich bemerkbar macht, wird uns
nur zu gréferer Tatkraft und Wachsamkeit ermuntern. Die Zukunft wird lehren, dafy
die International Harvester Company nicht auf alten Lorbeeren auszuruhen oder
zu schlafen gedenkt. Lieber langsam, aber um so sicherer ... mit diesem Grund-
satz sind wir in den vergangenen Jahrzehnten nicht schlecht gefahren.
Auch Sie werden auf dem Plan sein, wenn es gilt, wahre Verkdufereigenschaften
zu entwickeln, fachliches Kénnen zu zeigen und Kundendienst zu iiben. Wir sind
sicher, dafs Sie mit gleicher Zuversicht wie wir in das Neue Jahr hineingehen und
( mithelfen werden, dafs McCormick-Deering Maschinen, ihrer alten Tradition ge-
mdh, einen fihrenden Platz auch in der deutschen Landwirtschaft behaupten, Ohne
Zweifel wird das Geschéftsjahr 1950 hérter als die vergangenen sein, aber es
wird dem wirklichen Fachhandel Gelegenheit geben, sich zu bewéhren und seine
Bedeutung zu erweisen.
Als kleine Aufmerksamkeit anléflich der bevorstehenden Festtage lassen wir [hnen
einen Wandkalender zugehen, der in seiner farbenfrohen Aufmachung hoffent-
lich Ihren Beifall finden wird. Und damit griigen wir Sie alle und wiinschen lhnen . ..




Industrie und Fachhandel

Unter den vielartigen Maschinen, die das Zeit-
alter der Technik der Menschheit beschert hat und
fortlaufend weiter beschert, nimmt die Landma-
schine in mancher Beziehung eine Sonderstellung
€in. Sie kann nicht wihrend der Arbeit in wohl-
geplanten, wetterfesten, gut temperierten Rdumen
unter sorgfiltiger Obhut stehen, sondern muB
aufs Feld, oftmals bei Wind und Wetter, sie muf
sich mit den verschiedensten Bodenverhiltnissen
abfinden, iiber Erhebungen und Vertiefungen laufen
und vielfach mit Hindernissen, wie mehr oder we-
niger groBen Steinen, fertig werden. Eine weitere
Eigenart der Landmaschine ist, daB sie im Ablauf
des Jahres nur eine verhiltnismaBig kurze Ge-
brauchszeit hat, was hiufig dazu fihrt, daB sie
in der iibrigen Zeit vernachldssigt wird und oft
ungepflegt im Freien steht. Erst wenn die néchste
Gebrauchszeit da ist, erinnert sich der Besier an
seinen treuen Helfer und wundert sich, wenn die
Maschine, die er doch nun so dringend braucht,
ihren Dienst versagt. Es ist wieder eine Besonder-
heit der Landmaschine, dabB fiir ihren Besitser Er-
folg oder MiBerfolg eines ganzen Jahres davon
abhiingen kann, daB sie gerade in der Haupt-
gebrauchszeit auch nicht fiir wenige Tage ausfllt.
Der Landmaschinenindustrie ist all dies seit langem
bekannt und sie beriicksichtigt diese Umstinde
bei der Konstruktion der Maschinen, doch ist es
damit allein nicht getan. Der Besiser kann den
vollen Nugen aus seinen Landmaschinen nur haben,
wenn jederzeit ein Fachmann zur Hand ist, der
die Maschinen genau kennt, in dem Gebrauch
derselben unterweisen und notwendig werdende
Reparaturen sofort und fachménnisch ausfithren
kann. Hierliegt eine wichtige Aufgabe des Handlers.
Fiir einen Landmaschinenhéndler geniigt es nicht,
daB er Maschinen verkaufen und den Gegenwert
dafiir einkassieren kann. Er muB sich iiber den
Stand der Landmaschinentechnik stets genauestens
unterrichtet halten. Auch muB er beurteilen kon-
nen, welche MaschinengréBe, -type und -stérke
fiir den betreffenden landwirtschaftlichen Besif
am geeignetsten ist. Nur auf Grund solcher Kennt-

Vorzinsen und Kassaskonto

Die in der Ausgabe 2 des ,McCormick-Deering
Informationsdienst* erwéhnte Wiedereinfihrung von
Vorzinsen und Kassaskonto fiir friihzeitge Lieferung
von Erntemaschinen war nicht allen unseren Abnehmern
so rechtzeitig bekanntgeworden, dafi schon der Skonto-
satz von 6%, der im Oktober 1949 galt, ausgenutzt
werden konnte. Wir haben uns deshalb entschlossen,
diesen Skontosatz von 6% noch bis zum Ablauf des
Monats Dezember 1940 gelten zu lassen. Dement-
sprechend haben wir die Skontositze fiir die folgenden
Monate heraufgesetzt und auf die Monate bis ein-
schlieflich Juni 1950 ausgedehnt. Es ergibt sich jetzt fiir
die Erntemaschinenlieferungen die nachstehende Skala:
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nisse kann er den Landwirt fachménnisch und
verantwortungsvoll beim Einkauf von Landma-
schinen beraten und verhiiten, daB der Landwirt
schlecht einkauft. Der Fachhdndler muB die Ma-
schinen in Betrieb sefen konnen, eine gut ein-
gerichtete Reparaturwerkstatt und ein ausreichen-
des Ersagteillager unterhalten.

Ein Fabrikat, das nicht diese Unterstiisung durch
einen wirklichen Fachhandel findet, wird fiir den
Landwirt neben Arger und VerdruB hohe finanzi-
elle EinbuBen bringen, so daB er kaum geneigt
sein wird, dieses Fabrikat seinen Berufskollegen
zu empfehlen.

Durch diese Darlegungen wollen wir aufzeigen,
wie wichtig es sowohl fiir die Landmaschinen-
industrie als auch fiir die Landwirte ist, daB der
Vertrieb von Landmaschinen durch sorgfiltig aus-
gewdhlte Fachhandler erfolgt, die sich nicht damit
begniigen, Maschinen zu verkaufen, sondern ‘auch
dafiir sorgen, daB sie richtig in Betrieb gesetst
werden, gute Pilege bekommen, und die iiber die
erforderlichen Fachkréite verfiigen, um Reparaturen
schnell und gut mit Original-Ersagteilen ausfithren
zu konnen.

Dariiber hinaus hat der Fachhandel durch seine
enge Verbindung mit der Landwirtschaft und dem
praktischen Gebrauch der Landmaschinen die
Méoglichkeit, der Industrie wertvolle Anregungen
zu geben. Solche Anregungen haben oft zu Ver-
besserungen oder zu Neukonstruktionen gefiihrt.
Die Industrie kann ihre Aufgabe, die Landwirt-
schaft mit arbeitssparenden, ertragssteigernden
und einwandfrei arbeitenden Maschinen zu ver-
sorgen, nur erfilllen, wenn sie sich auf einen
zuverldssigen Fachhandel stiigen kann. Der Fach-
handel braucht andererseits zu seiner erfolgreichen
Arbeit eine leistungsfihige und zuverldssige In-
dustrie.

Wir haben es stets als wichtig angesehen, eine
enge und vertrauensvolle Zusammenarbeit mit
dem wirklichen Fachhandel zu pflegen und hoffen,
daB diese Zeitschriit dazu beitragen wird, diese
Zusammenarbeit zu vertiefen.

Bei Leistung von Kassazahlung

bis 31. Dezember 1940 . .. 6 %
im Januar 1950 . ... ... 5%%
im Februar 1050 . . ... ., 5%
im Marz 1950 . . ... .. 4%
ingApril | 1080/, . .u vus 1 %
im Mai 1980 .. o5 s o BN
im Japli 2060 1, 4 el 3 %

Kassazahlung muf innerhalb von 14 Tagen ab Rech-
nungsdatum erfolgen, falls nicht vereinbarungsgemafs
Wechsel gegeben werden. Bei vorzeitiger Bezahlung
von Betréigen, fiir die Wechsel gegeben wurden, finden
die Skontosétze der Zahlungsmonate Anwendung.

(

Ein alter Praktiker spricht:
Grasmdher - worauf es ankommt!

Das Herz ist der Schneidebalken. Er muf das
Gras ohne Verstopfen sauber und tief mihen,
Maulwurishaufen, Diingerriickstéinde usw. glatt
durchschneiden und sich dabei selbst reinigen.
Dies wird durch die Stromlinienform der Finger
und die Reinigungsplatten auf dem Messer erreicht.
DaB die International Harvester Company in dieser
Entwicklung Pionierarbeit geleistet und unbestrit-
tenen Erfolg hat, ist schon dadurch erwiesen, daB
heute kaum noch ein Schneidebalken ohne Rei-
nigungsplatten auf den Markt kommt. Es bleibt
aber immer noch der durch Patent geschiiite
Unterschied, daf die Reinigungsplatte beim Mc-
Cormick-Deering-Schneidebalken als VerschleiB-
trager auf der Reibungsplatte und das Messer
selbst auf einer tieferen Ebene im Finger lauft.
Damit ist erstens ein besseres Ausrdumen des
Schmuges und zweitens eine bessere Auflage
der Klingen auf den Fingerplatten erreicht.
Wichtig ist der richtige Hubwechsel sowohl beim
Mittel- als auch beim Tiefschnittbalken. Beim
aufleren Hub soll die lete Klinge im AuBenschuh
und die vorleite zwischen dem lessten und dem
vorleten Finger stehen. Mit anderen Worten:
beim Mittelschnitt ergibt sich der Hubwechsel so,
dab eine Klinge genau im Finger und die nichste
genau zwischen zwei Fingern steht. Beim Tiei-
schnitt stehen beim Hubwechsel alle Klingen
genau zwischen den Fingern, so daB die Haupt-
schneidwirkung in den Nachbarraum fallt. Jede
Abweichung hiervon iiber 3 mm, insbesondere
nach innen, macht sich schon durch eine ver-
minderte Schneidwirkung bemerkbar.
Sogenannter toter Gang ist in jedem Grasmiher
sehr schidlich. Er entsteht nach verhdltnismiBig
kurzem Gebrauch an den Fahrrddern und am
Messerkopf.

Beim McCormick-Deering-Grasméaher sind die
Fahrrader fest auigekeilt und die Knaggenschei-
ben unverriickbar im Rahmen im Oelbad. Die
Treibstange besit oben ein kraftiges Kugellager
mit einem Federblatt, welches alle Bewegungen
aufnimmt, und am unteren Ende einen automa-
tischen VerschluB fiir den Kugelkopf des Messers,
der auch nach Jahren kein Spiel aufkommen l4Bt.
Warum ist es wichtig, daB die Kurbelstange sich
im Uhrsinne, also - von hinten gesehen - rechts
herum dreht anstatt links, wie leider bei vielen
Schleppermihern? Bei der Rechtsdrehung entsteht
beim Schub nach auBen der griBere Bewegungs-
winkel am Messerkopf und damit geht der starke
Druck auf die Bodenplatte im Innenschuh. Beim
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Riickzug des Messers dagegen ist der Bewegungs-
winkel viel flacher und somit die Abnutung der
Messerkopfplatte geringer. Der Vorteil liegt nicht
allein im geringeren Verschlei der Messerkopf-
fithrung, sondern auch im stindigen Reinhalten
des Innenschuhes.

Alles, worauf es ankommt, ist im McCormick-
Deering-Grasmiher restlos vorhanden.

Unser Bild zeigt die Schmiede in Virginia, in der
C.H.McCormick den ersten Getreidemdher konstru-
ierte, der 1831 vorgefihrt wurde,

Linksscineidende Binder

Aus Griinden der Typenbeschrinkung wurde im Laufe
des Krieges die Herstellung von linksschneidenden Bin-
dern eingestellt. Es wurde erwartet, daff dem Bedarf
mit der Lieferung von rechtsschneidenden Bindern Rech-
nung getragen werden konnte. In den zuriickliegenden
Jahren hat sich aber ergeben, dafs fiir gewisse Bezirke,
z. B. in den kiistennahen Gebieten, linksschneidende
Binder nicht nur eine Gewohnheit sondern eine Not-
wendigkeit sind. Diesem Bedarf gegeniiber muf die
Riicksicht auf die Rationalisierung der Produktion zu-
riickgestellt werden. Wir werden deshalb, und zwar
schon fiir die Ernte 1950, die Normalbinder Nr. 6 in
den Grdfien 5’ und 6 wieder nach Wahl rechts- oder
linksschneidend liefern.

Die Preise sind die gleichen wie fiir rechtsschneidende
Binder Nr. 6.

Wir gratulieren!

Die Firma Otto Reinshagen, Wuppertal-Ronsdorf,
konnte in diesem Jahre ein Verkaufs-Jubildum feiern,
das eine Wiirdigung in unserem ,Informationsdienst”
verdient.

Im Jahre 1899 bezog die Firma den ersten Decering-
Getreidemaher. Seit dieser Zeit - also ein halbes Jahr-
hundert - hat sie als treuer Kunde der International
Harvester Company Jahr fiir Jahr McCormick-
Deering-Maschinen an die Landwirtschaft geliefert,
Wir freuen uns schon auf die néchsten 50 Jahre dieser
so angenehmen Geschéftsverbindung und wiinschen der
Firma eine gliickliche Weiterentwicklung. Ihren Inhaber,

Herm Otto Reinshagen,

der in diesem Jahre seine Silberhochzeit feierte, be-
gleiten unsere besten Wiinsche fiir sein und seiner
Gattin personliches Wohlergehen auf dem ferneren
Lebensweg.















